
10
新闻热线：010—58884109
E-mail：bj2008555@sina.com

■责编 陈和利 2014 年 3 月 26 日 星期三
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3 月 18 日，中国联通宣布开始提供 4G 服务，同

时发布的几个数字让人振奋：1 亿部——2014 年中

国联通 LTE+双载波 HPSA+定制终端销量将达到 1

亿部；1.88 亿部——在其合作伙伴大会现场累计签

约联通终端销量达到 1.88 亿台，终端合约销量达到

6000万户。

目前，联通已在全国 25 个城市率先开展 4G 网

络服务。年底，开通 4G服务的城市将达到 300个。

各界关注“多网协同”

中国联通董事长常小兵表示，在打造全球最大

WCDMA 3G 网络的基础上，中国联通将通过 LTE/

WCDMA 双网协同，为客户提供更好体验。他认

为，3G+4G双引擎必将促进移动互联网发展繁荣。

资料显示，中国联通已建成全球最大的 WCD-

MA 网络，并在去年年底实现全网双载波 HSPA+。

从全球范围看，UMTS/HSPA+正持续演进，目前全

球 29%的 HSPA 网络升级双载波。观察中国制定的

《“宽带中国”战略及实施方案》，其目标亦为“3G/

LTE 用户”——2020 年 3G/LTE 用户普及率将达到

85%，总用户数 12亿。

业界普遍认为，未来中国 2G、3G 和 4G 网络将

会长期并存发展。因此，通过多模 3G/LTE 终端，实

现 LTE 与 3G 和 2G 之间的无缝互操作，是 LTE 为用

户提供卓越体验的基础，也是 LTE 获得成功的关

键。在人口密集城区，数据服务需求将会相当庞

大。在这些地区，LTE 可大幅提高数据容量并有效

增强 3G 网络。3G 及其演进技术将继续在 LTE覆盖

区域外提供无处不在的宽带服务、相似的用户体验

以及语音服务。观察海内外 4G手机形态，多模多频

几乎为必选项。据统计，目前已发布的 LTE 手机

中，超过 99%支持 3G/LTE多模。

而目前领先的无线通信企业也在近来频频展示

HSPA+强大的性能和完整的演进路径。举例而言，

2014 年 1 月，华为和 Qualcomm 顺利完成了业界第

一台 MCMF 解决方案原型机的端到端测试。测试

中用户在小区边缘达到了 60Mbps的下载速率，是采

用相同频谱带宽的 DC-HSDPA（双载波 HSDPA）

方案速率的 2倍。

此外，关于多网协同，中国联通还在多个场合表

示未来将坚持采用 LTE FDD/LTE TDD 混合组网

策略。众所周知，LTE实际上是全球性的单一标准，

包含 FDD/TDD 两个双工模式，主要适用某些地区

和国家或某些特定场景。TDD 和 FDD 的技术差别

非常小，基本上是一致的。Qualcomm 首席执行官

史蒂夫·莫伦科夫在发给联通的贺辞中表示，“一个

统一的 LTE 标准所带来的全球规模经济效益，将使

中国联通、产业界合作伙伴以及消费者和其所服务

的企业极大受益。”稍早前，工信部通信发展司司长

闻 库 在“ 全 球 LTE 运 营 发 展 高 峰 论 坛 ”上 表 示 ，

“FDD 和 TDD 的融合组网是非常有前景的课题”，

他说，“TDD、FDD 多模终端路线逐渐被国际上主要

运营企业认可，LTE 和 FDD 融合组网有利于满足数

据业务的快速增长要求。”

综上，FDD/TDD 混合运营、3G/LTE 长期共存

是中国联通未来发展途径，这将不折不扣地促进产

业界繁荣。用户使用一部手机“走遍天下”；终端厂

商可以用单平台打造符合所有运营商需求的智能手

机，大幅降低成本；运营商可以更灵活地开展 4G/

3G业务、提供更好、更优覆盖。

中国联通提出4G手机标准

合作伙伴大会期间，中国联通联合三星、联想、

酷派、华为、金立、小米、诺基亚、HTC、中兴等 24 个

终端厂商联合发布了 61 款终端产品，其中 4G LTE

多 模 终 端 25 款 ，42Mbps 终 端 28 款 。 包 括 三 星

GALAXY S4 4G、HTC 816、HTC One Max 4G、

索尼 Xperia Z1、诺基亚 XL 和红辣椒等等。联通

称，“双卡 LTE、八核巨屏、全线 42M”将是未来发展

重点。

事实上，产业界对该要求的准备早已开始。以

Qualcomm 为例，目前其旗下骁龙全系列产品均支

持 42Mbps，该公司还宣布全线骁龙产品支持 LTE；

目前，Qualcomm 在多模 LTE 芯片组方面拥有广泛

路线图和领先技术，且拥有针对中国市场的一些特

定功能，如多 SIM 卡、64 位及八核 CPU 等。就在

MWC 期间，Qualcomm 宣布推出全球首款集成 5 模

全球LTE支持的商用64位八核芯片组，新增骁龙610

和615芯片组，用于高端移动计算终端。这两款全新

芯片组集成第三代LTE调制解调器，支持Category 4

的数据速率，满足包括 LTE-Broadcast和 LTE双卡双

通（DSDA）等新要求。除了支持 LTE 外，这两款芯

片组还集成了关键的 3G 技术，包括 HSPA+（速度最

高 可 达 42Mbps）、CDMA 和 TD-SCDMA 。 骁 龙

615芯片组是移动行业首款集成 LTE和 64位功能的

商用八核解决方案，而骁龙 610 芯片组则采用四核

处理技术支持 LTE 和 64 位功能。而稍早前，Qual-

comm还发布骁龙410，支持64位，支持双SIM卡和三

SIM卡，支持GPS、支持格洛纳斯和北斗，面向千元机

LTE智能手机。 （亚玟）

联通4G大幕开启 多网协同成未来路径

光明网与微软宣布达成 Windows Azure中国首

家媒体云合作伙伴时，光明网总裁兼总编辑陆先高

说：“我们从战略层面看待并重视云计算等趋势型技

术”，此时，中国首个权威“媒体云”平台不是战略产

品，已开始运行。

“媒体发展已经进入技术驱动的时代，移动互联、

社交网络等新媒体、新技术的发展，对传统媒体带来了

巨大的挑战，媒介融合是大势所趋，不管是生产方式和

媒介形态的变革，还是向移动互联、社交网络等新兴传

播渠道拓展，媒体都必须具备强大的信息采集、存储和

分发能力，依托先进的IT基础设施来支撑。云计算正

是这样的基础设施，能够提供最佳的解决方案。”光明

日报社总编辑何东平实际上道出了光明网的战略布

局，而对将战略布局落到实处的具体执行团队来说，由

于光明网成长速度非常快，他们每周都在“解决各种问

题”及被网站运作的复杂性所困扰，“采用微软的云计

算服务，是希望把这方面的痛苦减轻一些，”这是一线

团队希望采用云计算平台的重要原因。

微软是第一个将国际品质的公有云服务带到中

国的跨国企业，是目前唯一能在中国同时提供 Win-

dows Azure公有云、企业自建私有云，以及在二者间

无缝衔接的混合云服务的供应商。微软中国 Win-

dows Azure事业部总经理严治庆在接受记者采访时

提供的相关数字为：“自2013年5月落地中国以来，微

软Windows Azure公有云已经向超过3000家客户提

供了最佳的公有云服务，其中有约160家企业级客户

的业务已经在Windows Azure公有云上正式运营。”

得益于建网之时就从技术架构上考虑到了平台的

可迁移性，光明网仅用一周的时间就迁移到Windows

Azure平台上，光明网副总裁兼总经理杨谷说：“因为

Windows，很多人对微软有根深蒂固的成见，认为只能

用Windows Server才能移到云平台上。通过合作我

们发现 Windows Azure对异构的计算环境的适应性

比我们想象的好，迁移过程很顺利。我们现在放在微

软云计算平台上的内容，基本上都是Linux的系统。”

“光明网旗下的‘在线培训’和‘英语频道’已经

运行在 Windows Azure公有云平台上了。这两项业

务均需 IT 系统提供强大的计算、存储与分发能力进

行支撑，Windows Azure 很好地满足了光明网的技

术需求。在未来几个月中，以视频、流媒体服务为主

的‘光明都市传媒’‘云端药鉴’等新业务也将部署到

云平台上。”杨谷特别强调的这两项业务是光明网当

前的亮点业务。

“在线培训”是中央有关部门确定的学习型组织

建设支撑平台，目前已为辽宁、天津等地提供党员培

训，并承担了两项国家职业资格培训的在线教学任

务；而做为主流新闻网站中海外访问量最高的外语

频道之一，“英语频道”是光明网国际传播能力建设

的主要载体。

除此之外，杨谷说：“现在已经有 200 多家媒体

在云端上面读报。这是国家互联网信息办公室确定

的国家级重大技术项目，目的是帮助各地各行业的

媒体进入移动互联网。我们现在正在做这个平台的

迁移、准备工作，时机成熟时，也会将他们迁移到微

软的 Windows Azure平台上。”

光明网成为 Windows Azure中国首家媒体云合作伙伴
□ 本报记者 刘 燕

3月 30日，国内首个网络靶场将正式启动，多家

安全企业的 XP 防护产品将在这个网络靶场接受全

球白帽黑客攻击，以验证其防护能力。

这也是国内安全领域首次网上实兵对抗演练。

“网络靶场”是美国国防部 6年前开始启动的一个网

络战实验平台，在网上模拟网络战实兵对抗场景，以

探测网络防攻击能力。近几年网络靶场正在成为网

络安全领域的一个新的热点，不过国内开设网络靶

场尚属首次。

微软将在4月8日后停止Windows XP的安全更

新，尽管各大安全公司都宣布“保护XP”，但究竟效果

如何，普通消费者无从分辨。本次网络靶场就是为了

考验安全软件的真实防护能力，重奖悬赏黑客来攻击

安全软件，为此主办方设立了高达10万元的奖金。

此次“网络 XP 靶场”为国家级网络安全项目，

发起者和主办方为合天智汇，近年来承接过国家计

算机网络与信息安全管理中心多项重大工程的设计

研发和施工维护任务，其中包括网络安全管理系统、

大规模网络控管系统、动态系统仿真平台系统等多

个国家信息安全重大项目，得到国家高技术 863 计

划和其他国家项目的重点支持。

据“网络靶场”官方介绍，本次 XP挑战平台基于

Windows XP SP3（主流版本）无补丁环境，用来模拟

微软停止服务后漏洞百出的 XP 系统。打靶对象是

国内用户量较大、并宣称可以保护XP的安全软件，包

括360安全卫士、金山毒霸和腾讯电脑管家。

打靶者可以任选一款安全软件保护的 XP 电

脑进行攻击，尝试盗取电脑桌面上的一个文本文

档。前十位攻破任意一款产品的打靶者，都可获

得 3000 元到 10000 元不等的奖金。最快攻破所有

三款安全产品的打靶者，则能够赢得 10 万元“全垒

打”现金大奖。

目前，这项针对 XP 防护产品的“网络靶场”已

接受报名（http://xp.erangelab.com），所有具备黑客

攻击技术的人员或团队均可参加。打靶活动则将在

3 月 30 日上午 8 点正式开始，并且是在网络上远程

操作，国外黑客也可一展身手。 （向阳）

XP防护产品网络靶场对抗演练

3月 22日，三星电子于北京、上海、广州、成都和

沈阳五个城市启动了 GALAXY PRO 系列平板电

脑首销庆典活动。三星 GALAXY PRO 系列平板

电脑四款重量级产品 GALAXY NotePRO、GAL-

AXY TabPRO 12.2、GALAXY TabPRO 10.1、

GALAXY TabPRO 8.4悉数亮相，现场人气爆棚。

三星 GALAXY NotePRO 和 TabPRO 是凝聚

三星创新能力和卓越技术的顶尖之作。首销现场创

意十足的启动仪式将现场氛围推至高潮，产品讲解

环节掀开新品魅力的神秘面纱。三星还为首销当天

前十二位购买新机的用户赠送了丰富多样的礼品。

GALAXY NotePRO 和 TabPRO 采用 WQX-

GA 宽屏（16：10），拥有 400万像素、2560×1600分辨

率，屏幕的视觉范围更广，用户既可观看令人惊叹的

全高清视频，也可以快速浏览更多信息。独特的可

定制内容主页，更便于用户按照自己的需要定制平

板电脑的使用体验。它允许用户在操作屏上轻松整

合自己喜爱的资源，迅速访问最常使用的应用。

GALAXY NotePRO 和 TabPRO 配备多种多样

的工具，性能得到了极大提升。其中，Quad view 是

12.2 英寸的 PRO 产品拥有的一项重要性能。通过

它 ，用 户 可 体 验 四 分 屏 的 强 大 功 效 。 GALAXY

NotePRO 和 TabPRO 预置了 Remote PC、e-Meet-

ing等众多商务功能，从而为用户提供移动性极佳的

商务办公解决方案。GALAXY NotePRO系列配备

的 S Pen 为用户带来反应更灵敏、更具创造力和生

产力的平板电脑使用体验。

为体现产品之外的强大生产力和额外价值，三

星为用户准备了超值终端大礼包。用户可尊享已预

先付费并长期订购的，涵盖最畅销新闻、社交媒体和

云存储在内的众多增值服务。这其中包括：Han-

com Office、Sketchbook for Galaxy、扫描全能王、新

炫刊、爱奇艺视频、携程旅游、易道用车、印象笔记等

大量应用。

三星 GALAXY PRO 系列平板电脑拥有多种

连接版本以供选择：WiFi，WiFi 和 3G，同时为消费

者提供了极其多样的产品类别。 （思雨）

三星四款平板电脑全国首销

美的联合阿里巴巴开启云端战略联盟
3 月 17 日，美的和阿里巴巴在杭州签订云端战略合作

协议，同时应用了阿里云技术的“美的物联网智能空调”也

于 3月 19日在阿里巴巴旗下的天猫独家首发。家电巨头美

的和网络巨人阿里巴巴的此次联手，将对中国物联网智能

家电的发展产生深远影响。

前不久，美的集团还在顺德总部隆重发布“M-Smart智

慧家居战略”，宣布将对内统一协议，对外开放协议，实现所

有家电产品的互联、互通、互懂。这意味着，美的集团将依

托于物联网、云计算等先进技术，由一家传统家电制造商，

变为一家智慧家居创造商。

据美的集团执行副总裁、家用空调事业部总裁吴文新

介绍，作为美的集团在物联网技术领域的领头产品和主体

研发平台，美的空调通过与阿里云的技术合作，率先实现

“M-Smart智慧家居战略”的产品化，即“美的物联网智能空

调”。美的空调和阿里云的技术合作，是用互联网的思维和

技术促进传统家电行业的产业模式和运营模式的变更，双

方将共同打造一个开放、共享、跨行业的物联网智慧家电生

态圈。

阿里巴巴集团 CTO王坚也在发布会上表示，未来智能

家电将成为物联网产业链中最具价值的信息端口之一，阿

里云和美的空调的技术合作，也是双方目前最重要的云端

合作项目之一。美的物联网智能空调在天猫独家首发，掀

起未来充满想象的“云端”世界一角，将对中国物联网智能

家电行业产生深远影响。

据悉，美的空调和阿里云的技术合作和联合推出产品，

是基于对彼此技术能力和创新能力的高度认同。美的、阿

里巴巴智能物联网合作项目将分为三个阶段完成：2014

年，形成统一的物联网产品应用和通信标准，实现美的全系

列产品的无缝接入和统一控制；到 2015 年实现数据化运

营，结合用户行为数据改进产品研发和生产；2016 年，形成

完整的智慧生活产业链，实现各产品线数据的集中运营，提

供增值应用和服务，改变传统产业模式。 （陈和利）

58同城搭建信用体系强调安全
在这个信息爆炸的年代，各种虚假的信息让人们防不

胜防，而作为专门供生活服务分类信息网站，其发布信息的

安全和质量尤为重要，虚假信息不仅会给消费者带来损失

和困扰，同时也将成为企业未来发展的障碍。

日前，58 同城副总裁陈小华在接受媒体采访时表示，

真实安全和优质的信息将是未来 58 同城的发展重点。去

年公司一直着力于解决用户交易安全隐患问题，而今年 58

同城将重点搭建信用体系，这也验证了 58同城为什么将之

前的“成为信息生活的信息第一入口”的愿景改成“人人信

赖的生活服务平台”。

陈小华透露，58 同城的信用体建设将提高个人和中介

信息发布的门槛，加强对所发布信息审核的力度，同时深化

优选和赔付等相关服务。在用户方面，58同城将进一步推

行个人用户实名制认证，中介机构也将实名认证。

在房产上，58 同城在做强“百分百个人房源”的同时，

也将重点推出通过实名认证中介的“旗舰店”房源，所谓

旗舰店就是对所有隶属于中介公司的经纪人进行实名制

认证，包括中介公司名称、门店名称、经纪人真实姓名。

此外，58 同城还把用户投诉与信息发布平台对接，也就是

说，用户的投诉会被首先转到 58 同城，58 同城则会通过投

诉量对入驻的中介公司进行信用考量，如果投诉过多就

会将其下架。在其他服务信息上，58 同城也是和市场信

誉度很高的企业合作。陈小华表示：“比如二手车，58 同

城上的诚信二手车是通用汽车集团下面的二手车品牌，

这里每一辆车都保证没有任何问题，因为这是通用集团

的，我们跟宝马、奥迪，我们跟亚运村二手车市场，在深圳

跟几乎所有二手车市场进行了数据的对接，变成了像天

猫一样，主动找最优质的企业，亚运村进来的，就是通用

旗下的 4S 店，每一辆车都是 4S 店发的，58 就敢告诉用户

这些车百分之百没问题，这些厂商都有非常优质的服务，

这就是我们的优选。”

对于未来 58 同城产品方面的发展方向，陈小华表

示，58 同城将加大移动端布局，通过 58 同城客户端和基

于商家开发的 58 帮帮客户端实现线上线下的闭环，提升

服务质量。“只要用户打开 58 移动客户端，就能找到汽车

服务代驾、保姆、找工作，甚至可以直接和 HR 直接对话

等等。” （陈杰）

决胜网提醒国际教育服务谨防“三过度”
随着留学人数的增加，国内留学中介的服务质量成为

选择国际教育的家庭的关注点。近日，国内教育推荐引擎

决胜网发布提示，提醒消费者防范识别各类国际教育服务

中的不规范行为。

首先，申请材料过度包装。国内 80%的学生是通过留

学中介办理申请，申请材料的准备工作也由中介进行包装

并递交到校方，为求快速的获取利益，中介往往会对所要递

交的文书材料进行过度包装 ，导致近年来国外院校对中国

学生申请者的申请材料的审核变得尤为严格，因材料过渡

包装造假被学校勒令退学的事情屡有发生。

决胜网国际教育专家阙登峰表示，在留学文书材料的

撰写和包装上，一定要跟根据自身的情况适度润色，以免酿

成不必要的损失。

其次，过度承诺。有的留学中介组织和办学机构为了

快速签单，吸引生源，只要家长和孩子提出要求，无论申请

者自身符不符合院校申请的条件，都无原则的给予承诺，收

取中介费用后以各种理由推脱，最终造成纠纷。

对学校过度包装。一些中介利用国内消费者教育

信息获取的不对称，将国外二、三流的院校过度包装，

“精心策划”后的二三流院校瞬间变成高大上的国外知

名院校。

最后，决胜网董事长、国际教育专家阙登峰提醒消费者

擦亮双眼避免这些情况的发生，在留学中介的选择上要选

择有资质和信誉保障的正规留学中介，从有效渠道了解重

要的教育信息。有英语基础的可以查看国外院校的官网，

参加国内大型教育机构组织的教育展和招生面试会，或者

从决胜网这类承载大量国际教育信息的平台中获取精准权

威的教育信息。 （向阳）

酷派志在4G夺冠
酷派“大观 4”是酷派目前的旗舰机

型，其以高端的配置和针对商务人士所配

置的安全应用在国内商务旗舰手机市场中

赢得了不错的口碑。在相继推出了电信

版、mini 版后，“大观 4”移动版也已上市。

大观 4 移动版是酷派全面布局 4G 市场的

重要产品，是酷派抢占高端商务 4G用户群

体的重要砝码。大观 4 移动版采用了 5.9

英寸的 1080p 全高清屏幕，超大的屏幕为

移动办公提供了很多便利之处。机身侧面

也配备了拨片式的静音开关，上下滑动可

在静音和普通模式下交替，这样的设计在

使用上很方便，更符合了商务人士的需求。

“4G 给中国手机企业带来了弯道超车

的发展机会。”北京邮电大学教授邓中亮表

示，在 2014 年的“窗口期”，中国的 LTE 用

户会呈现出爆炸式增长态势。4G 牌照发

放后，中国电信和中国移动分别制定了

3600万部和 1亿部 4G 手机的销售计划，大

批仅支持 2G 和 3G 网络的手机向支持 4G

网络的设备升级。

2014 年酷派志在进入全球手机市场

前 5 名，实现中国第二、中国 4G 第一的目

标。对于 2014 年企业制定的目标，宇龙

酷派副总裁曹井升自信地说：“在中国手

机市场上，TD-LTE 对于所有的手机品牌

就是一条相同的起跑线，而拥有核心技

术、且始终专注于手机的酷派，能比其他

人跑得更快。” （万臣）

天猫与平安万里通积分打通
3月24日，天猫宣布和中国平安旗下万

里通进行积分打通，每550个平安万里通积

分可以兑换100个天猫积分。这是首次天猫

积分与外部积分实现兑换，也标志着天猫积

分正在从单一商户积分开始向积分市场转

型，形成连同线上线下所有积分的通路。

很多人认为，相对于商品本身来说，积

分的作用并没有那么大。但实际上，只要

提供的权益价值够大，积分是可以成为让

消费者依赖的产品。传统积分消费，除了

具有提供的权益不够大，可兑换的品类不

够丰富之外，还因为各自的分散和单一，导

致使用率低下。消费者手中有一大堆积分

卡片，却由于不能互相兑换使用，积分本身

的价值被严重低估。

天猫与平安万里通积分的打通，正是

创建了一种新的积分模式，将线上线下串

联起来，在天猫上形成一个大的积分市场，

将所有积分都变成可抵现可兑换的天猫积

分。万里通的用户，可以凭借万里通的积

分兑换的天猫积分，直接抵用现金购买天

猫商品，也可以参加天猫的各种超值兑换

活动；而对天猫用户来说，也能够获得更多

的积分来源。

“互联网金融和电商的跨界合作，只是

这个积分市场的初次试水。”天猫会员权益

负责人马学军表示，未来还会与更多积分商

户合作，共同打造这个积分市场 ，将所有积

分都能连接起来，“让积分更值钱”。（陈杰）

超云服务器筑起内蒙公安新防线
近日，天地超云成功中标内蒙古公安

系统项目。国产超云服务器参与建设内蒙

古公安厅新一期公安系统，不仅能够完全

满足内蒙古公安系统的业务需求，更为公

安系统筑起了一道信息安全的新防线。

天地超云是一家致力于云计算基础设

施研制和开发的国内厂商。在业界首次定

义高密度、低能耗、易管理、定制化的“云服

务器”标准。此次项目中标的超云 E7000

刀片服务器，是业内计算密度最高的刀片

服务器。NS5000p 虚拟化统一存储系统，

在 单 一 设 备 中 同 时 支 持 数 据 块 级 别 的

IP-SAN/FC-SAN 存储架构以及文件级

存储的 NAS 访问，为用户的数据存储、管

理和保护提供最大的价值。

近两年，天地超云在公安行业有多个

成功案例，在公共服务网络平台建设上也

积累了丰富的经验，集云服务器、云存储、

云平台、桌面云、大数据、云安全于一体的

云计算整体方案，在海南公安云、陕西电子

政务云、天津智慧和平、杨凌智慧城市等多

个项目中标。 （沙岩）

华硕发布4款搭载ZenUI智能手机
近日，华硕在美国发布全新智能手机

系列 ZenFone，它代表一个高品质手机的

诞生，为你提供 4至 6英寸屏幕尺寸及多种

颜色外观的选择。

华 硕 同 时 还 发 布 了 一 款 新 变 形 手

机——PadFone mini，其秉承了华硕 Pad-

Fone 家族的变形理念，可让外观时尚的 4

英寸智能手机轻松转换成为便携的 7英寸

平板电脑，并通过一块 1280×800 像素显

示屏实现高清浏览。

ZenFone/PadFone mini 还 融 入 了 全

新 ZenUI，一个专属于华硕智能设备的出

色用户界面。用简化的图标、菜单以及

“What’s Next”功能，可在日常生活中提

醒使用者即将到来的大事小情，从而让用

户更加合理的安排，为消费者带来最完美

的移动应用体验。 （向阳）

在工业和信息化部运行监测协调局指导下，由

中国电子信息产业发展研究院、中国电子报社共同

举办的“第二届中国家电网购高峰论坛”上，一份内

容完整而详尽的《2013 年家电网购分析报告》日前

新鲜出炉。

《报告》显示，在家电网购日趋主流化的形势下，

手机、平板电脑等移动终端成为网购市场一股强劲

的增长力量。2013 年全年，我国 B2C 家电网购市场

规模（含手机、平板电脑）已达 1332 亿元，其中手机

销售额就有 786 亿元，销量超过 5300 万部。而线上

销量占比近三成的平板电脑也有超过 560万台的销

量，两者共计销量近 6千万。

移动互联网的迅猛发展带动手机、平板电脑热

销。2013年全年，中国市场内销手机已经突破 4 亿

部，其中网购市场共销售手机约 5300 万部，销售额

达到 786 亿元。也就是说，我国手机的线上销售比

例约占到整体手机销量的 13.3%。随着各品牌厂商

加快对线上市场的布局，预计 2014 年，这一销量占

比有望达到 16%。

在手机方面，近年来国产品牌不断加大对线上

渠道的投入，在销量方面增长很快，与外资品牌基本

上平分秋色。在销量排名前 10 的厂商当中，有 6 家

都是国产品牌，其中小米手机以超过 1000万部的销

量成为网购市场的大赢家。

专家表示，由电商一手打造的“网购节”对移动终

端产品的线上销售起到巨大的拉动作用，这一趋势还

将在 2014年继续延续。可以预计，在终端厂商和电

商的共同推动下，手机网购市场还将继续加速前进。

在平板电脑方面，受益于明星产品的带动，那些兼具

性能优势、品牌价值和适中价位的产品也将在 2014

年继续成为线上市场的劲旅。 （茹娟）

移动终端线上销量近 6千万


