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“你们侵犯知识产权了！”当博世科技术研

发团队开始研发综合法二氧化氯制备技术时，

外商为了维护自身的垄断利益，以侵犯知识产

权为由上门要求博世科停止对该项技术的研

发，甚至扬言要对簿公堂。

“在经过认真核查，确认每一项成果都源于

团队自主创新与躬身实验之后，我们驳回了外

商的无理要求。”博世科创办人、广西大学教授

王双飞说。

见威胁恐吓吓不倒博世科，外商又打起了

其他主意。在研发过程中，有一台特殊材质的

关键过滤设备只能从欧洲进口，外商联合该欧

洲设备制造商不仅哄抬价格，还以涉密等各种

借口限制博世科进口这台设备。

“临渊羡鱼不如退而结网”。面对外商的

重重阻挠，博世科的技术研发队伍并不气馁，

而是转身投入该关键设备的开发，仅用时 8 个

月就令这套设备国产化并达到欧洲同等设备

水平。

曾经在长达 30 年的时间里，综合法二氧化

氯制备技术被为数不多的几家外国企业垄断。

2006年，当博世科技术研发团队向“大型还原法

二氧化氯制备系统开发及其在纸浆无元素氯漂

白中的应用”发起冲击时，纸浆漂白二氧化氯制

备属于特定行业的专业性尖端技术，可参考的

前期研究资料几乎是一片空白。

一切从零开始，该如何着手？王双飞说：

“我们一方面在海量的文献数据里检索，努力收

集一切对研究有参考价值的信息；另一方面追

本溯源，从实验室实验开始探求反应机理。”

随着关键设备的成功开发，综合法二氧化

氯制备技术的研发难题迎刃而解，此后博世科

一鼓作气，很快就将该项技术投入生产应用，并

在印尼等海外市场打败外商，让“中国智造”扬

名国际环保舞台。

“点火倒计时开始！3-2-1 点火！”2015 年

12 月 27 日，博世科承建的印尼 APP 金光集团

35 吨/天综合法二氧化氯项目正式开机投产，

博世科在海外市场迎来重大突破。王双飞说：

“我们的技术已经为世界 500 强企业所采用，这

项技术也成为博世科最有国际竞争力的核心

技术。”

打破洋品牌在环保领域30年垄断

时代那么美，何不当“创客”？在“大众创

业、万众创新”的时代，在南宁这方创新的热土，

一批批创新创业的团队和年轻人筑梦青春，勇

立潮头，演绎一个又一个精彩。

顶着外商的技术封锁和专利威胁，博世科

团队一切从零开始，让“中国智造”扬名国际

环保舞台；凭借着对市场的把握和积累的技

术基础，温标堂的团队自主研发智能管理系

统，成为中国智能水肥一体化引领者；尽管创

业看似出自偶然，但曾志平依靠原创的外观

设计和先进的技术工艺，成功进军穿戴设备

配件的细分市场。

除了赶上创新创业的好时代，他们的成功

靠什么？近日，记者走进南宁这个创业者的乐

园，寻访他们的创业故事……

他们凭什么勇立潮头敢为先
——广西南宁企业技术打底厚植发展优势

承担了“面向中国—东盟的区域综合商务数据服务平

台”“中国—东盟国际林木制品电子商务平台”等课题建设，

累计获财政扶持资金 365 万元；荣获广西服务外包重点企

业、南宁市服务外包重点企业、高新区生产经营管理优秀企

业等荣誉称号……作为一家从事软件产品研发、系统集成

运维、营销和咨询的服务外包企业，广西南博国际信息有限

公司 2010年入驻中盟孵化基地，经过 3年的孵化和培育，得

到了快速发展。

“中盟孵化基地营造了产业吸引人才、人才促进产业的

创业环境，充分发挥了其软硬件资源优势，给入驻的小微企

业注入了源源不断的养分。”该企业负责人李梅感慨地说。

近年来，中盟科技园孵化器采取“软硬兼施”原则，并以

孵化器软服务体系建设为核心，加速在孵企业的发展。

“我们专注提升孵化器软服务体系建设，全方位推进孵

化服务能力，主要以服务资源投入、种子资金等建立持股孵

化模式，专注于种子期、初创期软件与信息服务外包企业的

培育，以及成长期企业的资本对接服务，取得了较大的突

破，为实现科技孵化事业新突破和新跨越奠定良好的基

础。”中盟科技园董事长余向东说。

运营 5 年间，中盟科技园孵化器一直围绕产业发展的

资本、人才、技术、市场四大核心要素，集中各方优势资源，

致力于创业项目早期投资并提供全方位创业服务。

余向东表示，在未来两年内，中盟科技园孵化器将坚持

“硬实力”与“软实力”并重的原则，健全“创业苗圃+孵化

器+加速器”的全链条孵化服务体系，搭建更为完善的孵化

服务平台，打造新常态下经济发展的新引擎。

（本版撰文：本报记者江东洲 刘昊）

中盟科技园：
“软硬兼施”助孵化

走近加速器

“科技企业孵化器是创新体系建设的重要组成部分，是

服务‘大众创业、万众创新’的核心载体，对于经济发展新常

态下激发全社会创新创业活力具有重要意义，但是广西科

技企业孵化器建设还有待加强。”广西科技厅有关负责人表

示，目前广西在科技企业孵化器建设方面还存在一些问题

和不足。

“首先是区域发展不平衡。”该负责人表示，从地域分布

来看，全区科技企业孵化器主要集中在南宁、柳州、桂林 3

个区域，总共 26 家，约占总数的 51%。从产业领域看，广西

西部区域涉及产业领域比较单一，主要以广西宜州茧丝绸

产业孵化器的茧丝绸加工特色产业为代表，而中东部区域

的孵化器发展覆盖了电子信息、生物医药、新材料、汽车及

零部件制造等多个产业领域。无论是从数量、规模还是质

量上，广西科技企业孵化器发展，中东部区域都远远超过西

部区域，区域发展处于不平衡状态。

“其次是自治区级孵化器孵化能力有待加强。”该负责

人说，一方面，自治区级孵化器在孵企业数偏低，平均在孵

企业数为 29个，在孵企业毕业率和高新技术企业培育率偏

低，收入达 5 千万元以上的企业数相对较少；另一方面，自

治区级孵化器经济实力不强，盈利模式落后，收入来源单

一，整体经济效益低。大部分孵化器的服务收入主要依赖

于场地租金和物业服务收费，而以股权收益、股权回购和提

供咨询服务、技术转移服务等增值服务作为主要收入来源

的却非常少。

此外，大学科技园孵化器建设薄弱。目前，广西仅有桂

林电子科技大学科技园是唯一一家国家大学科技园孵化

器，数量太少，不成规模。人才引进和培育体系也不够完

善。孵化器管理机构从业人员较少，且留学归国人员数与

创业导师人员数所占比重相对较少。缺乏高层次专业服务

管理人才，自治区级孵化器人才普遍缺乏，没有形成长效的

人才引进和培养机制。

科技企业孵化器
尚需练好“内功”
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迎风搏浪，才是无悔的青春。

赶上了创新创业的好时代，南宁的创业团队和年轻人们正勇敢地踏律而

动，追梦前行——

“临渊羡鱼不如退而结网”，他从零开始，进军最具国际竞争力的核心技

术；“一人管理万亩良田”，他抓住市场时机，让互联网+农业灌溉不再是梦想；

“开启创业模式”，他凭借原创，打入可穿戴设备的细分市场……

他们，因有梦而绽放，更因逐梦而精彩。

一人安坐在家里，就可以轻松管理上万亩

农田？

有了一台电脑再加上一套全自动作物管理

系统，只要操作手机里的微信公众号“水肥一体

化技术服务中心”，点击“智能灌溉”选项，输入

用户名和密码，就能实现实时对灌溉进行调整，

完成对农作物的精准灌溉。

在南宁·中关村双创示范基地协同创新

展示中心，温标堂展示了他的智能水肥一体

化设备。

“今年前两个月，我们的订单合同金额超过

了去年全年收入。今年我们的销售目标是比去

年翻番。”温标堂说。2016 年，他所创办的捷佳

润公司营业收入就达到了 3000多万元。

2012年，温标堂从滴灌技术的发明公司——

以色列耐特菲姆公司辞职，凭借着对市场的把

握和所积累的技术基础，他觉得“创业的好机会

来了”。

在创业初期，他遇到了很多创业者都面临

的难题——资金短缺。于是，他拿着近 600万元

的订单四处奔走找贷款。幸好，一个商业银行

给他们提供了一年期 100万元无抵押贷款，让他

们渡过了资金紧缺的难关。

通过引入以色列先进的滴灌技术并集成全

球先进水肥一体化技术设备，捷佳润公司结合

自主研发的水肥一体化智能管理系统，为大型

农场提供解决方案，搭建了“互联网+农业灌溉

管理”服务体系。

凭什么做中国智能水肥一体化引领者？温

标堂答：“技术优势是我们企业的核心竞争力。

我们拥有 2 项发明专利、7 项实用新型专利、6 项

软件著作权。在我们近 80 名员工中，超过一半

是技术和研发人员，我们每年的研发投入占销

售额的 5%以上。”

目前，全国最大的香蕉种植公司广西金穗

投资集团公司 3万余亩香蕉，全部采用温标堂技

术团队开发的作物智能管理系统，年总用水量

减少了 40%、肥料节省 30%、电费节约 30%。“原

来 4500 亩地施肥一次需要 100 人工作半个月，

而现在只需要一个人工作一天。”温标堂说。

除了赶上农业节水灌溉发展的好时候，温

标堂的成功还靠什么？“良好口碑，口口相传。”

在他办公室里的一个显著位置，挂着一幅“诚信

为本”的字画。

眼下，他的公司已正式申请新三板挂牌。

做中国智能水肥一体化引领者

在南宁创客城二楼“创客”们的联合办公区

里，曾志平正在电脑前忙着采购相关配件。

作为“互联网＋”催生的新一轮创业潮中的

一分子，“80 后”的曾志平萌生创业的梦想有些

偶然。

2014 年，在软件公司上班的曾志平到厦门

去看望一个朋友，当时朋友的职业发展比较低

迷，不知道未来的方向在哪里。“不如我们一起

创业吧。”一个有创意和设计，一个有工厂和经

验，两个人一拍即合。

在电商平台，输入关键词“米布斯”，就会出

现曾志平的企业所生产的一系列穿戴设备配

件、电脑周边和数码产品配件等产品。“比如我

们一款名为海豚之泪的挂链，可以兼容小米手

环，有了它就可以把小米手环变成项链，变成钥

匙扣，变成各种装饰件……”曾志平一边打开网

页，一边介绍。

凭借着原创的外观设计和先进的技术工

艺，他们的产品先于对手投放市场，取得了不错

的销售成绩。2015年，企业的销售额就达 200多

万元，2016年又达到了 500多万元。

不过，他也吃过初次创业的一些亏，“因为我

们的知识产权意识还比较薄弱，没有及时申请外

观专利，市场上出现了一些类似的仿冒产品，这

对我们的销售多少有些影响。”曾志平说。

尽管在业内人士看来，穿戴设备配件的前

景仍旧看好，但是曾志平却充满了危机感。

最近，他与另外一个朋友注册了一家机器

人公司，“我们的方向是工业和消费机器人，还

有工业无人机。”

他又开始了“二次创业”。

进军穿戴设备配件细分市场

“捷佳润水肥一体精细化管理系统”引人关注
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