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■我有技术

■技术市场专论

高性能电缆沥青产品开发应用

所属领域：新材料

单位名称：中海油（青岛）重质油加工工程技术研究中心有限公司

成果简介：该项目为满足市场对电缆沥青的需求，以中海油原油

资源为原料，采用氧化与改性技术，对高性能电缆沥青的制备工艺进

行了研究，研发出了高压和海底电缆用特种沥青，提高了高低温性

能，能够确保在高压及海底电缆中的安全应用。成果创新性表现在：

采用氧化改性的工艺方式，生产了高压和海底电缆用的特种沥青，生

产方式灵活可靠；采用中海油原油为原料进行了高性能电缆沥青的

研制，得到了相关配方及工艺条件参数。

成果独占性：本项高性能电缆沥青的开发应用项目，制备的电缆

沥青的软化点在 85—100 之间，25℃针入度在 50 以上，-10℃冷弯合

格，闪点大于 260℃，在较高的针入度的情况下保证原要求的高软化

点，并且低温性能要求更为苛刻，确保其在高压及海底电缆等中的安

全应用。由于其较高性能，其制备技术具有极高的难度，难以获取或

复制。

市场分析：在电缆沥青的市场需求方面，目前中大型电缆沥青企

业使用量在1000—1200吨/年，国内年市场需求量约在2—3万吨。其

中电缆沥青作为一种特种沥青产品，其供应商多为中小规模私营企

业，科技研发能力弱，产品质量良莠不齐。成果持有方已与中天科技

海缆有限公司、东方电缆公司及沈阳古河电缆有限公司等达成销售意

向，初步预计销售可达 4000吨/年左右，在后期市场开拓中，随着中海

油青岛研究中心电缆沥青的品牌成熟及推广，销售量会稳步增加。

拟采取的转化方式：技术转让

推荐单位：青岛市科学技术局

集成粪便综合处理系统

所属领域：节能环保

成果简介：集成粪便综合处理系统（IMUS）是黑龙江省科学院

引进的国际科技合作项目，成果来源于科技部国际科技合作项目。

该项目是由加拿大阿尔伯塔省研究院开发的工业化封闭环式沼气、

发电系统，主要应用于大中型畜禽养殖场处理畜禽粪便，它采用高温

厌氧消化技术，使畜禽粪便通过高温厌氧发酵过程转化为沼气能源

用来发电或经过处理供周边农户使用，同时，产生的沼液、沼渣作为

无病原体的生物肥料进行市场化，形成了一个自然环境下的循环经

济链。该成果在总体上已达到国际先进水平。

项目主要包含粪便预处理系统、进料系统、高温厌氧发酵系统

（1000m3）、固液分离系统、沼气发电系统、沼液沼渣处理系统、发电机

余热回收系统、火炬安全系统及自动控制系统等，该成果年处理牛粪

1.1万吨，年发电量 82万度（按 10个月计），年生产有机肥 1.6万吨，减

排二氧化碳当量 1万余吨。

市场前景及投资分析：如按年处理畜禽粪便 5000 吨计算：反应

器建造规模 500 立方米，成本投入约 500 万元左右，其中建筑工程

130万元左右，购置设备（包括非标设备）370万元左右。项目运行后

可减少畜禽粪便对环境污染，产出沼气清洁能源，符合国家鼓励发展

清洁能源的方针政策，满足国家治理环境的大势所趋，具有广阔的市

场前景。

推荐单位：黑龙江省科学院

茶油酶法制取及茶皂素回收技术

所属领域：生物

单位名称：中国林业科学研究院亚热带林业研究所

成果简介：采用碱性蛋白酶单酶催化技术，以及水相茶皂素回收

技术，使茶油提油率达 90%以上，并通过乙醇破乳技术，使乳化油的

回收率超过 88%，总清油提取率达 95%以上。油的酸价、过氧化值、

色值等指标显著低于压榨油，由于 GB 11765 要求，所含的 VE、植物

甾醇、角鲨烯、多酚等活性成分高于精炼油酶解废液中茶皂素回收率

达到 66%，经纯化处理后纯度达到 66%。

成果独占性：近年来有关油茶籽水酶法制油技术的研究报道也逐

渐增多，但基本上都是实验室研究。尤其是油茶籽所含较高含量的皂

素，易出现乳化，影响清油得率，基本上都停留在小试阶段。该技术解

决了从原料粉碎、水解酶选择、反应条件优化、破乳到制油废液中回收

茶皂素的系列化技术，并首先建立了具有生产规模的中试生产线，进

行了试生产，将茶油酶法制取技术向前推进了重要的一步。

市场分析：该项目在中国林科院亚林所建立了酶法制油及副产

物（茶皂素）精制小试线 1 条，建立了技术工艺。在福建乾龙生物工

程有限公司建立茶油酶法制取及茶皂素精制中试生产线 1 条，规模

年产茶油 300吨，茶皂素 15吨。

由于该成果所开发的产品比传统加工的产品质量高，综合利用

水平高，在高端市场有较强的竞争力。

拟采取的转化方式：合作研发

推荐单位：国家林业局科学技术司

2013年 12月 14日，国务院发布《关于全国中

小企业股份转让系统有关问题的决定》，“新三

板”扩容正式启动。2014 年 1 月 24 日，“新三板”

举行集体挂牌仪式，当日共有来自全国的 266家

公司正式挂牌。

通过公开的信息，结合笔者调查研究和亲身

参与的一家挂牌企业分析，“新三板”扩容后对企

业上市要求除基本条件外，以下特征非常明显：

高新技术特征非常明显：尽管“新三板”的扩容

后，摘掉了所在企业必须是高新区的“帽子”，但并

不意味着开闸放水，其对企业的高新技术特征要求

还是十分明显。在 2014 年 1 月 24 日首批挂牌的

266家企业中，有近70%以上的企业所属领域为《国

家重点支持的高新技术领域》或《当前优先发展的

高技术产业化重点领域指南（2011年度）》。

人才机制至关重要：尽管各种资本市场对企

业管理团队非常重视，相比而言，“新三板”不仅

对管理团队非常重视，同时其对企业的整个人才

队伍素质、人才引进制度、激励机制等非常关注，

其重点体现在管理团队是否具备经营管理企业

的能力、技术梯队是否掌握了行业核心技术、财

务主管是否具有丰富的投融资经验、普通职工是

否具有强烈的企业责任感等。

具有高质量高价值的知识产权：“新三板”对

知识产权非常重视；其在我们通常所述掌握的核

心技术的基础上，更加重视企业所具有的高质量

高价值的知识产权，这种知识产权必须是市场容

量大，产业前景广阔，保护力度好的知识产权。

目前我国的技术市场正处于井喷发展阶段，

但相对其他要素市场和国际发达国家技术市场

而言，我国的技术市场还相对薄弱。目前“新三

板”仍然是以券商、会计师事务所、律师事务所来

主导、承担相应的上市服务，但事实上“新三板”

对技术市场还是有很多的需求的。笔者认为重

点需求体现在：

知识产权服务：其重点包括对现有知识产

权、专利转移、专利提升等服务。目前很多准上市

企业为高校、科研院所教授创办，或因成立时间

短，他们的很多专利权属于股东个人，因此急需技

术市场帮助其实现知识产权战略分析、专利评估、

专利转移（转让），以及对现有专利的进一步分析

与提升。如笔者服务的一家已经挂牌的企业，其

核心的发明专利技术原来就属于董事长个人，在

上市过程中笔者不仅为其进行了专利无形资产评

估、专利著录权变更，同时还通过对其现有专利进

行了分析，进一步申请了3项发明专利。

企业高新化流程服务：尽管“新三板”对是否

是高新技术企业没有明确的要求，但作为高新技

术行业的一块“敲门砖”--高新技术企业认定在

“新三板”上市过程中显得十分重要。因此急需

技术市场为其提供相应的科技咨询服务，该服务

不仅包括高新技术企业认定、项目申报等初级服

务，更重要是需求科技战略规划、科技项目管理

等理念、系统化、切实化的高新化流程服务。

人才服务：人才是“新三板”上市的推进器。

鉴于我国中小企业现状，“新三板”上市急需技术

市场为其提供人才猎头服务，如职业经理人、技

术专家和财务专家。

可持续发展的技术转移服务：对很多具有远

见的准上市企业而言，其对行业内的高精端且容

易实现产业化的技术需求十分敏感，因此迫切需

要技术市场为其提供量体裁衣的技术转移服务，

以便企业上市后迅速进行融资。

做市商的推介：因“新三板”属于场外交易，

其股份交易流通性还存在一定的局限性，因此，

上市企业对做市商需求十分迫切，这为技术市场

的发展提供更多、更高的发展需求和要求。

跨领域的技术成果需求：基于上市企业上市

后将实现业务扩展，甚至还将带来迅猛发展的势

态，“新三板”上市后，企业对本行业又跨其现有

经营领域的技术成果必然是求之若渴，因此同样

需要技术市场来满足其扩张的“胃口”。

创新能力建设：通常“新三板”上市后，企业

必将转板创业板或主板市场，因此，企业必将重

视创新能力建设，很显然这需要我们技术市场的

科技服务。

如果说“新三板”市场的定位是上市资源的

孵化器和蓄水池，那么结合现代技术市场发展特

征，“新三板”市场的扩容一定是技术市场的加

速器，其必将进一步助推技术市场的业务发展。

在“新三板”扩容形势下，技术市场应积极参

与、融入“新三板”市场，应与券商、会计师事务

所、律师事务一起四分“新三板”服务市场。

科技金融服务：科技金融是技术市场中的香

饽饽，我们应充分发挥此优势积极参与“新三板”市

场。“新三板”终极目标是实现企业经济效益最大

化；技术市场终极目标是实现技术价值效益最大

化；两者的交集是效益最大化。基于此，技术市场

应立足根本，充分发挥所掌握的天使投资、创投、基

金等资源优势，为企业提供前瞻性的科技金融服

务——上市前股改、扩资等补充“第一桶金”，继而

发挥与券商、做市商的资源优势“放大第一桶金”。

技术转移服务：技术市场是高新技术的集散

地，同时拥有专业技术经纪人的优势。因此，技

术市场应充分发挥技术市场中的成果优势，并技

术经纪人积极主动地在“新三板”市场上做好

“专、深”的技术转移服务。专是指针对某一企业

领域，成立专业的服务团队，提供“一事一专”的

服务。深是指充分发挥积累的高校、科研院所技

术和专家的优势，不仅仅停留在某一现有技术的

转移，更应该深度挖掘该技术潜在价值，为之提

供深度的技术提升、技术再开发等服务。

以经济学理论和市场规律来推断，如技术市

场成立专门的为“新三板”上市企业服务机构，我

想，其技术转移的工作效率、技术交易的质量和

直接创造的经济效率，肯定会比传统的技术转移

来得快。

人才服务：毋宁质疑，技术市场通过技术合同

登记，积累了丰富的科技人才资源优势，同时结合

越来越多的人才猎头公司的加入，技术市场完全可

创新科技人才+猎头公司的经营模式，源源不断地

为“新三板”市场提供高端的人才服务业务。

由此，技术市场应该加大技术猎头型技术经纪

人的培训，以起到加快服务“新三板”市场的效应。

不断创新服务模式：创新是提高技术市场服

务“新三板”市场的有效途径，我们技术市场不妨

在服务理念、经营模式上进行大胆的创新。其途

径包括：中介机构成立战略联盟、成立行业协会、

成立技术银行等等。

（作者单位系青岛科发经济顾问有限公司）

技术市场在“新三板”扩容形势下应发挥更大的作用
文·余友党

近日，德国制药巨头拜耳公司以 36 亿元人

民币收购滇虹药业。这是继 2009 年，中美史克

和天津达仁堂联姻涉足中成药销售领域后，外资

再次并购中国中医药企业。

作为国家知识产权试点企业，滇虹药业目前

拥有授权专利 196件，不但申请量一直保持明显

增幅，就连专利技术实施率也远高于市场平均水

平，达到 85%以上。业界人士推断，这可能是拜

耳“相中”滇虹的关键因素。

大手笔高溢价收购，从资源到流通的整体

并购，成为耐人寻味的关键词。滇虹药业究竟

凭借什么吸引拜耳？外资频频并购中药企业

背后是否另藏玄机？这些疑问成为业界关注

的焦点。

36亿元 拜耳收购滇虹药业

外资看重的是什么外资看重的是什么

距离双方对外宣布收购意向 8个月后，拜耳

最终完成了对滇虹药业的收购。

近日，拜耳公司宣布以 36 亿元人民币的价

格，完成了对滇虹药业集团公司所有股份的收

购，将获得滇虹药业在昆明、上海和成都的四个

生产基地和一个研发中心。

拜耳方面表示，该收购案加强了保健消费品

业务的发展，有助于拜耳医药保健在关键增长国

家的非处方药领域进入领先地位。

事实上，外资药企涉足中国中药企业收购并不

新鲜。2004年5月，美国东方生物技术以720万美元

收购了以生产中药为主的黑龙江松花江药业100%

的股权。2005年3月，美国日晖集团对华良药业投

资1500万美元，专门开发吉林长白山“北药”资源。

2009年7月，中美史克与天津中新药业旗下的达仁

堂中药厂开展合作，涉足中成药销售领域……

外资并购国内中药企业的背后，释放出什么

信号？

“中药在中国的市场所占比重较大，德国拜

耳对滇虹药业以高价整体收购，说明拜耳看好中

国中医中药，看好滇虹的优势中药品种。”中国技

术交易所副总裁李中华告诉科技日报记者，不要

把外资进入中国传统中药市场看作是狼来了，业

界应该看到机遇与挑战并存。

一方面，借助德国拜耳先进的制造工艺、企

业管理和研发技术，或许能更好发挥滇虹药业中

药方面的优势，进而对我国中药产业的发展起到

示范、推动作用。另一方面，拜耳进军中药领域，

有助于提升中药在全球医药市场的认可度，让中

医药企业走向国际市场。

“挑战必然会随之而来，比如我们的中医药

从原材料种植到生产加工的一系列链条中，并未

形成公认的现代化标准体系，如何将传统中医药

产业做大做强值得深思。”李中华说，政府要引导

企业提升核心竞争力，并在中药现代临床的评价

上做文章。中药企业要有竞争和危机意识，注重

知识产权保护。通过政府和市场的双重导向作

用，倒逼中医药企业形成规模、转型升级。

外资并购 暗藏哪些玄机

此前，拜耳曾经收购原东盛集团旗下的感冒

药“白加黑”，而收购滇虹药业是拜耳迄今为止布局

中国市场的最大一笔收购。业内曾根据滇虹药业

2013年近10亿元销售业绩，预期估值约为15亿元。

36亿元的收购价，出乎业界预料。

为何拜耳会以高溢价收购滇虹药业？不少

人将其解读为，是拜耳进军中国中药市场的跳

板。业界人士认为，这与滇虹近年来在非处方药

以及中草药领域的发展和积累有关。

中国非处方药协会排名显示，滇虹药业为非

处方药物企业前十强企业，主打产品包括“康王

发用洗剂”“皮康王”等。值得关注的是，全国第

三次中药资源普查统计显示，云南有中药资源

6559 种，中药资源总数和药用植物种数分别占

全国的 51.4%、55.4%，为全国之最。

“拜耳收购滇虹药业，是从资源到流通渠道

的整体收购。既获得了滇虹药业在云南的植物

资源，也获得了非处方药的流通渠道。”长期关注

生物医药发展的李中华一语道破关键，拜耳更看

重的，是滇虹药业的无形资源，如拥有的中药专

利、中药批文以及政府支持，这些都是外资药企

难以直接获取的。

总部位于云南昆明的滇虹药业，主要生产皮

肤科非处方药物和用以治疗各类妇科疾病的传

统中草药产品，2013 年销售额为 1.23 亿欧元，公

司业务覆盖研发、生产、营销等领域。除了在中

国开展业务，滇虹药业的产品还在尼日利亚、越

南、缅甸和柬埔寨等其他国家销售。

入主滇虹 高溢价收购为哪般 虽然拜耳方面一再表示，收购中国本土企业

滇虹制药，与德国拜耳进军中医药市场或者中医

药研发完全无关。但不少人仍将拜耳收购滇虹

药业，看作是进军中国中药市场的一个讯号。

“通过滇虹药业早已搭建的研发、生产、销售

平台，成为拜耳进军中国中药市场的‘桥头堡’。”

李中华直言，在本土收购有一定品牌价值和特色

产品的医药企业，无疑是快速进入中草药领域的

捷径，并且可以弥补在其他品种领域的不足。

也有人认为，拜耳收购滇虹药业是否就意味

着进军中药市场，目前不好下定论。从滇虹药业

的专利布局看，中药专利申请占其专利申请总数

的比例还很低，拜耳借滇虹药业的中药专利，短

期内进军中国中药市场的可能性不是特别大。

拜耳高层早前表示，未来将把滇虹药业在中

药领域的专长与去年收购的德国中草药制造商

Steigerwald 公司结合起来，进一步拓展中药的应

用，让中药走向全球。

反观滇虹药业，近年来主销产品结构变化不

大，拳头产品为家喻户晓的康王系列，其他药品

市场竞争力较低。

在李中华看来，滇虹药业广受欢迎的产品线

和其与拜耳互补的品牌优势，此项收购能使拜耳

快速进入到中国非处方药领域的皮肤科品类之

中，而对竞争力较低的产品，拜耳会借助德国的

研发、技术和优势产品将其整合。

据中康资讯数据预测，2014 年中国非处方

药市场规模为 1980 亿元，将比 2013 年同期增长

11.1%。同时，今年国内药品市场规模增长速度

在 16%，如果按照年均增长 15%来计算，5 年之

后，我国药品销售将接近全球药品市场的 40%。

拜耳集团董事会主席 MarijnDekers曾表示，

收购将使德国拜耳集团作为外资企业获得在中

国非处方药市场的领先地位，目前中成药占中国

自用非处方药物近 50%的市场份额，这有助于拜

耳进一步扩大在华市场份额。

不可否认的是，通过并购，拜耳将获得滇虹

药业的 26 件中药相关专利，这将为中国中药领

域的专利布局中奠定基础。

“一旦德国拜耳在中药的研发和营销上完成

整体布局，中药企业或将直接面临一个强大的竞

争对手。”北大纵横管理咨询集团高级医药合伙

人史立臣提醒说，未来的德国拜耳或将发展为凭

借中西药两条腿走路的药企，届时，中药企业更

难与之抗衡。

“拜耳和滇虹的联姻，是经过理性思考和双

方博弈后的结果。收购与被收购只是合作的一

种形式，我们要清醒地看到拜耳入主会带来什么

变化，无论是风险还是机会。”李中华乐观地认

为，这种改变的表现方式之一，是为中草药医药

保健产品的标准化研究，以及市场推广中提供一

些新的助力，唤醒国内中药企业的危机意识，积

极主动地参与竞争。

现实的情况是，我国中药产业拥有丰富的资

源优势，但知识产权保护意识不强，中药企业在专

利申请和运用上不够重视，研发创新能力较弱……

“既然不能阻挡外资频频并购的脚步，那么，

本土企业就要苦练内功，重新审视知识产权的保

护，借用现代科研的创新让中药走出去。”李中华

称，目前来看，非处方药市场品种很多，竞争比较

充分，外资药企并购并不会形成垄断，也不会扰

乱国内现有的医药营销秩序。

布局谋篇 拜耳进军中药市场

高效冷粕器

所属领域：高端装备制造

单位名称：无锡中粮工程科技有限公司

成果简介：该成果获得实用新型国家发明专利“冷粕器”，并在多

家油脂加工企业成果应用，市场反应良好。油料加工饼粕（豆粕、菜

籽粕等）质量与仓储温度息息相关，一般要求温度在 40℃左右，仓储

温度过高会导致饼粕结块、发红、异味等变质现象；饼粕仓储前必须

进行冷却处理。高效冷粕器由机架、冷却部件、传动部件、进料斗、出

料斗、引风网等组成。关键部件冷却筛板采用交叉排列的条形筛孔；

进风方式为水平方向每层同时进风；粕通过转动刮杆带动通过每次

冷却筛板，有效降低粕温度。单机设备可实现 200t/d—700t/d 处理

量，满足不同用户需求。

成果独占性：该成果对冷粕器的筛板筛孔形状、大小、排布方式

以及筛板面积进行了深度优化，同时对转动机构的传动轴、转动链

轮、链节、刮杆部件进行结构优化，从而使得处理量与转动达到最优

配置，在技术复制或获取上有一定难度。

市场分析：目前国内市场上粕冷却设备主要有 DTDC 型蒸脱

机、履带式粕冷却器、风输送设备、水冷却式冷却器等。DTDC 型

蒸脱机具有集脱溶、干燥、冷却于一体，占地面积小的优点，但是动

力消耗大，一般用于大型浸出油厂；履带式粕冷却器具有设备运行

稳定，料层较薄，冷却效果好的特点，但缺点是占地面积大，附属设

备多，动力消耗大，造价较高；风输送设备具有输送速度快，设备简

单优点，但缺点是管道、卸料器易堵塞、设备损耗大，输送距离有一

定限制。水冷却式冷却器具有设备简单，能耗小优点，但缺点是换

热慢，冷却效果差，设备易腐蚀。成果持有方开发的高效冷粕器具

有粕冷却效果好、能耗低、占地面积小特点，从而保证了在同类产

品中的市场竞争力。

拟采取的转化方式：合作研发

推荐单位：国家粮食局流通与科技发展司

文·本报记者 刘 垠

总部位于云南
昆明的滇虹药业，主
要生产皮肤科非处
方药物和用以治疗
各类妇科疾病的传
统中草药产品，2013
年销售额为 1.23 亿
欧元，公司业务覆盖
研发、生产、营销等
领域。作为国家知
识产权试点企业，滇
虹药业目前拥有授
权专利 196件，申请
量一直保持明显增
幅，专利技术实施率
高达85%以上。

拜耳收购滇虹
药业，是从资源到流
通 渠 道 的 整 体 收
购。既获得了滇虹
药业在云南的植物
资源，也获得了非处
方 药 的 流 通 渠 道 。
长期关注生物医药
发展的李中华一语
道破关键，拜耳更看
重的是滇虹药业的
无形资源，如拥有的
中药专利、中药批文
以及政府支持，这些
都是外资药企难以
直接获取的。


